
伴走支援は、
売上は立っているが、利益が残らない。

忙しさの先にある " 成長 " が見えにくい。

そんな経営者にこそ、フェーズ 2 を。

決算書を開き、採算を可視化し、どこに力を注げば会社が伸びるのか

その答えを、コーディネーターと一緒に見つけていきます。

課題解決から、収益力の強化へ。

相談者から、自走する経営者へ。

TEL 043-299-2921 FAX 043-299-3411
〒261-7123 千葉市美浜区中瀬 2-6-1 WBG マリブイースト 23F

相談予約はホームページから https://chibayorozu.go.jp/ 千葉  よろず

フェーズ2に。
に

決算書をもとに、収益力の
強化と企業の成長を継続的
にサポート。

[ 支援内容 ]

採算の可視化から
自走化まで

特にこれまで支援が届きに
くかった「少し規模の大き
い事業者」が中心。

[ 対象 ]

成長意欲のある
中小企業

国が設置する経営相談所
として、従来どおり無料
で利用可能。

[ 費用 ]

何度でも
無料



フェーズ 2 対応メンバー

清田 健一
Kiyota Kenichi

中小企業診断士

商品企画 / 起業家支援 /
経営改善 / 中国ビジネス

サブチーフコーディネーター

髙橋 朋智
Takahashi Tomonori
中小企業診断士、行政書士、
一級建築施工管理技士
経営戦略 / 経営改善 / 新規
事業 / 創業 / 補助金

サブチーフコーディネーター

北野 孝志
Kitano Takashi

中小企業診断士

価格設計 /  マーケティング
/  ビジネスモデル設計

サブチーフコーディネーター

関 昭彦
Seki Akihiko
中小企業診断士 /
事業承継士
業務改善支援 / 資金管理 /   
事業承継 / 創業

チーフコーディネーター

森永 逸二郎
Morinaga Itsujiro
中小企業診断士、
一級販売士
営業・販路開拓 / マーケ
ティング / 創業支援

舩津 豊
Funatsu Yutaka
中小企業診断士、1 級 FP、
宅地建物取引士、MBA  他 
財務 / 資金調達 / 事業承継
/ 資産活用

真鍋 洋一郎
Manabe Yoichiro
中小企業診断士、情報処
理安全確保支援士　他
経営戦略 / マーケティング
/Web 販促 /DX

竹内 久貴
Takeuchi Hisataka
中小企業診断士、事業承
継士、AFP、Web 解析士
経営支援 / 販路開拓支援 /
事業承継 / 補助金申請支援

明田 知大
Akeda Chihiro
中小企業診断士、食の 6 次
産業化プロデューサー　他
販路開拓 / 補助金 /
人事政策

吉原 彰一
Yoshihara Shouichi

中小企業診断士

経営戦略 / 承継 M&A/ 創業 /
補助金 / 販促　他

大橋 弘明
Ohashi Hiroaki

税理士、中小企業診断士

税務、会計 / 創業支援 /
事業承継 /M&A

小沼 梨沙
Onuma Risa
中小企業診断士、MBA、
管理栄養士
人材育成 / 店舗マネジメント
/ 接客 / 販売研修

相談内容に合わせて
サイト内のボタンをクリック

留意事項をご確認頂き
予めご了承下さい

ご希望の相談日時を
お選び下さい

千葉県よろず支援拠点
ホームページから
相談予約できます。

総合経営
相談

補助金
相談

士業
相談

WEB
見て相談

チラシ
先生

お申し込みフォームに
必要事項・相談内容の詳細
を入力し送信して下さい

留意事項相談
申込方法

TEL 043-299-2921 FAX 043-299-3411
〒261-7123 千葉市美浜区中瀬 2-6-1 WBG マリブイースト 23F
[ 事務局 ] 相談予約はホームページから

https://chibayorozu.go.jp/ 千葉  よろず

R8.04.23

「相談して終わり」から「稼ぐ力を一緒に伸ばす」

よろず支援拠点は 2014 年の創設から 10 年が経過し、
環境変化（人手不足・賃上げ・DX・円安・エネルギー
コスト上昇など）に対応するため、中小企業・小規
模事業者の「稼ぐ力」を高める支援へのアップデー
ト が求められてきました。そのため従来の「相談対応」
に加え、より踏み込んだ「経営支援」の段階を制度
化したのがフェーズ 2 です。

［フェーズ 2 へ変更の背景］
準備チェックリスト 事前に揃えておくとスムーズで

具体的な支援が可能です

□　直近 2〜3期分の決算書（損益計算書・貸借対照表）

□　試算表（直近の月次があれば望ましい）

□　売上の内訳データ
         （商品別・事業別・取引先別など、あるもので可）

□　主要な費用・原価に関する情報

[ 書類面の準備 ]

[ 情報面の準備 ]

□　自社の主力商品・主力事業の把握
□　主要取引先と売上構成の把握
□　現在感じている経営課題の言語化
         （漠然としていても可）

［ 体制面の準備 ］

□　経営者自身が関与できる時間の確保
□　継続的な面談・訪問への協力姿勢
□　自社の数字・情報を開示することへの合意

意欲ある事業者、特に
少し規模の大きい中小
企業

広く小規模事業者等対象

収益力の強化、経営者
の自走化足元の課題解決目的

採算の可視化を伴う継
続的な課題設定・解決
支援

事業者が認識してい
る個別課題への対応

（課題解決型支援）
内容

フェーズ 2フェーズ 1

経営支援経営相談項目

出典元：中小企業庁「地域の経営支援力強化に向けたよろず支援拠点のあり方検討会 報告書」
URL：https://www.chusho.meti.go.jp/koukai/kenkyukai/yorozu/report/250331report01.pdf


